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Jak vybrat produkt



ZAKLADNI INFORMACE
O TOMTO BYZNYS MODELU

* Doporucujeme pro zacatek nastartovat podnikani na
americkém Amazonu na portalu amazon.com

* Zacnete registraci vasi prodejni centraly na odkaze http://
sellercentral.amazon.com

* Pro zaCatek vam staci zakladni plan - Individual Selling Plan,
ktery je zcela zdarma
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CO VSECHNO NAIDETE
NA PRODUKTOVE STRANCE

1. Hlavni nadpis 5. BSR - umisténi v dané
kategoril

2. Fotografie produktu

. | 6. Cena produktu
3. Odrazky s vlastnostmi
produktu 7. Hmotnost produktu

4. PocCet recenzi 8.Popis produktu
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PRAKTICKA UKAZKA




KRITERIA PRO ZAKLADNI VYBER
PRODUKTU

1. Rozmery 4. Vlastni znacka
2. Hmotnost 5. Technicka nenaroCnost

3. Prodejni cena
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1. ROZMER PRODUKTU

* Plati, ze ¢im mensi produkt, tim lepsi. Pocita se vzdy objemova
hmotnost, podle které se plati doprava a skladovani.

* Co se tyka rozméru, tak idealni produkt |ze dat do obalky
velikostl A4. Ma to vsak sve vyjimKky.

* Konkretni priklady jsou od repelentniho naramku az po helmu
na kolo.
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2. HMOTNOST PRODUKTU

* Vybirejte produkty, ktere idealné vazi kolem 0,5 kg (1,1 libry),
neprekracujte pak vahu 1 kg (2,2 libry).

* Tezke produkty opét zbyteCne zdrazuji prepravu a poplatky za
FBA program. Je pak otazka, jestl vam vydelaji o to vice penez.

* Muzete si vybrat tezky produkt a jako inovaci jej udelat z lehcCiho
materialu tak, abyste splinili tohle kriterium.
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3. PRODEJNI CENA PRODUKTU

* Dodrzujte cenovou hladinu od $17-60. U levnéjsich produktd
uz nevychazi takovy zisk a u drazsich si to zakaznik rozmysili.

* Nejlepsi strategie je mit bézny produkt, ale inovaci je] dostat na
novou uroven. Pak byt jeden z nejdrazsich na danem trhu.

* Dopredu si1 vzdy pomoci Amazon kalkulaCky spocitejte, jestli se
vam prode] produktu vyplati.
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4. VLASTNI ZNACKA

* Produkt musi nutne poskytovat prostor pro vlastni znacku.
Tento faktor je treba posoudit subjektivne.

* |dealni je mit na produktu umisténé vase logo velmi viditelné
tak, aby si zakaznici hned produkt spojili s vami.

* Pozor na tzv. Brand-driven produkty, ktere zakaznici kupuji kvuli
Jjejich znacCce a tezko by kupovali neco jineho.
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5. TECHNICKA NENAROCNOST

* |dealni produkt je velmi jednoduchy na vyrobu a nema se na
nem jednoduse receno co pokazit.

* Vyvarujte se slozitych produktu, do kterych se nahrava
software, dava se do zasuvky nebo se vkladaji baterie.

* Pokud ale mate zkusenosti, tak se urcitych technickych nebo
mechanickych produktu neboite.
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POKROCILA KRITERIA PRO
VYBER PRODUKTU

* Prostor pro inovaci * Vztah k produktu
* Hodnota BSR * Vize dalSich produkti
* Sezonnost * Konkurence na Amazonu
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JAKYM PRODUKTUM
SE VYVAROVAT

* Nevybirejte produkty, ktere jsou uplne obyCejne a vy na ne date
jen sve logo jinak se nijak od nich neodlisite.

* Amazon v soucasne dobé nedovoluje zalistovat takto
‘obyCejny” produkt, kterych je tam mraky.

* Jdete spise na mensi trhy, ktere jsou na vzestupu a kde mate
spoustu prostoru a napadu pro inovaci.
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Dekuji za pozornost.

info@znulynaamazon.cz
www.znulynaamazon.cz


http://www.znulynaamazon.cz
mailto:info@znulynaamazon.cz

